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SECTION 1. ACCOUNTING REGION AND AUDIT 

 

1.1 Порядок обліково-звітного відображення доходів і витрат підприємств 

ресторанного господарства 

 

Підприємства ресторанного господарства, здійснюючи виробничо-

торговельну діяльність, визнають як доходи, так і витрати, зумовлені: 

виробничою (переробка сировини у страви власного виробництва), 

торговельною (перепродаж купівельних товарів, без зміни їх якісних 

характеристик, з врахуванням рівня торгової націнки) та іншою звичайною 

діяльністю (операції, пов’язанні із фінансовою та інвестиційною діяльністю). 

Доходи та пов’язанні із ними витрати впливають на формування фінансового 

результату діяльності дослідних підприємств. Проведене дослідження надало 

змогу виокремити чотири підходи до трактування сутності «дохід» (рис. 1). 

Джерело: Розроблено автором на основі даних [1, с. 117; 5; 9] 

Вищенаведене дозволяє зробити висновок, що за економічного підходу 

основою визнання доходу є приріст ресурсів, які втілюють у собі економічні 
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Рис. 1. Трактування доходу за різних підходів 
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вигоди. В той же час, з правової точки зору, дохід утворюється у момент 

переходу права власності на активи, незалежно від їх фактичного отримання 

суб’єктом підприємницької діяльності. Вважаємо необґрунтованим твердження 

стосовно того, що дохід підприємницьких структур виникає під час надходження 

грошових коштів або інших актів, оскільки: по-перше, відповідно до принципу 

нарахування та відповідності доходів і витрат, дохід визначається виключно під 

час реалізації активів, виконання робіт чи надання послуг; по-друге, не всі 

надходження активів можна трактувати як отримання доходу (надходження на 

користь третіх осіб тощо). 

У чинних нормативно-правових актах з питань ведення бухгалтерського 

обліку, а також у дослідженнях науковців наводиться різне трактування дефініції 

«дохід», яке з розвитком економічної системи постійно доповнюється та 

трансформується. Так, доволі часто як синоніми вживаються наступні 

економічні категорії: «дохід», «виручка», «реалізація», «продаж». Останнє 

поняття є значно вужче за реалізацію, адже до продаж не включаються доходи, 

одержані внаслідок надання послуг, виконання робіт тощо. Н.В. Прохар та Ю.О. 

Ночовна зазначають, що «… в умовах національного законодавства тотожність 

доходу і виручки є можливою не для всіх підприємницьких структур, а тільки 

для підприємств роздрібної торгівлі через співпадіння переходу юридичного 

права власності на товари і отримання за них грошових коштів від покупців» 

[11, с. 38]. Вважаємо, що немає економічного підґрунтя в ототожненні доходу і 

виручки від реалізації. Зазначене пояснюється тим, що виручка визнається 

внаслідок реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) та є однією із найбільш 

вагомих складових доходу звітного періоду. 

Радою з розробки стандартів фінансового обліку визначено, що «… дохід – 

це надходження активів господарської одиниці чи погашення його кредиторської 

заборгованості у результаті постачання або виробництва товарів, надання послуг 

чи інших операцій, що складають його основну діяльність [13, §78]. В 

наведеному означенні відсутня вимога, що доходи визнаються внаслідок 
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збільшення активів або зменшення зобов’язань за умови їх впливу на збільшення 

розміру власного капіталу суб’єкта господарювання. 

В свою чергу, у Міжнародному стандарті бухгалтерського обліку 

18 «Дохід» досліджувана дефініція визначається як «…валове надходження 

економічних вигід протягом періоду, що виникає в ході звичайної діяльності 

суб’єкта господарювання, коли власний капітал зростає в результаті цього 

надходження, а не в результаті внесків учасників власного капіталу» [4]. Визнані 

доходи повинні покривати витрати, зумовлені отриманням таких доходів та 

виступати джерелом погашення зобов’язань й утворення чистого фінансового 

результату (прибутку).  

Методологічні засади формування у бухгалтерському обліку інформації 

про доходи підприємств та її розкриття у фінансовій звітності визначає 

НП(С)БО 15 «Дохід», норми якого застосовуються підприємствами незалежно 

від форм власності (за виключенням бюджетних установ та підприємств, які 

відповідно до законодавства складають фінансову звітність за міжнародними 

стандартами фінансової звітності) [6]. У відповідності до вимог 

НП(С)БО 1 «Загальні вимоги до фінансової звітності» доходи трактуються як 

«…збільшення економічних вигод у вигляді збільшення активів або зменшення 

зобов’язань, яке призводить до зростання власного капіталу (за винятком 

зростання капіталу за рахунок внесків власників» [5]. Економічними вигодами є 

потенційні можливості одержання закладом ресторанного господарства 

грошових коштів від використання активів. Наприклад, продаж страв власного 

виробництва (купівельних товарів), виконання робіт чи надання послуг впливає 

з одного боку на збільшення грошових коштів чи дебіторської заборгованості, а 

з іншого на – формування доходів. 

Доходи відображаються у бухгалтерському обліку та включаються до 

Звіту про фінансові результати (Звіту про сукупний дохід) за принципом 

нарахування й відповідності доходів і витрат. За згаданим принципом для 

визначення результату діяльності закладу ресторанного господарства 

порівнюються доходи з витратами, що були понесені для отримання таких 
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доходів. Водночас, доходи і витрати визнаються у момент їх виникнення, 

незалежно від дати надходження або сплати грошових коштів. У відповідності 

до принципу обачності доходи не підлягають відображенню у фінансовій 

звітності, якщо їх оцінку неможливо достовірно визначити. 

Сутність та критерії визнання доходів у відповідності до вимог 

національних стандартів бухгалтерського обліку наведено на рисунку 2. 

 
Джерело: Розроблено автором на основі даних [5, 6] 

 

Визнані виробничі витрати, підприємством ресторанного господарства, 

справляють суттєвий вплив як на собівартість страв власного виробництва, так і 

на реалізаційну ціну, величину доходу, а відтак результати виробничо-

торговельної діяльності закладу. Результативність функціонування підприємств 

в значній мірі залежить від ефективності управління витратами, а тому постає 

потреба у їх належному стратегічному плануванні, обліково-звітному 

відображенні, контролі та аналізі. Погоджуємось із точкою зору 

Рис. 2. Порядок визнання доходів відповідно до вимог НП(С)БО 15 

«Дохід» 
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Економічна сутність доходів 

Доходи – це збільшення економічних вигод у вигляді збільшення активів або зменшення 

зобов’язань, яке призводить до зростання власного капіталу (за винятком зростання капіталу за 

рахунок внесків власників) 

1 

Умови визнання доходів 

1) під час збільшення активу, або зменшення зобов’язання, що зумовлює зростання власного 

капіталу (за винятком зростання капіталу за рахунок внесків засновників підприємства); 

2) оцінка доходу може бути достовірно визначена 

 

2 

3 

– суми податку на додану вартість, акцизів, інших податків і обов’язкових платежів, що 

підлягають перерахуванню до бюджету; 

– суми надходжень за договором комісії, агентським та іншим аналогічним договором на 

користь комітента, принципала тощо; 

– суми попередньої оплати продукції (товарів, робіт, послуг); 

– суми одержаного авансу в рахунок оплати продукції (товарів, робіт, послуг); 

– суми завдатку під заставу або в погашення позики; 

– надходження, що належать іншим особам; 

– надходження від первинного розміщення цінних паперів 

Зазначені надходження хоча і зумовлюють збільшення розміру активів підприємств, однак не 

впливають на зростання власного капіталу, а тому не відносяться до доходів 
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Огороднікової І.І., що «… серед вчених-економістів досягнуто певного 

консенсусу щодо трактування сутності витрат як вартості ресурсів, 

використаних підприємством для здійснення господарської діяльності» [8, с. 20]. 

При цьому, вбачаємо за можливе виділити три підходи до тлумачення 

економічної категорії «витрати» (рис. 3).  

Джерело: Розроблено автором на основі даних [5, 7] 

НП(С)БО 16 «Витрати» визначає методологічні засади формування в 

бухгалтерському обліку інформації про витрати підприємства та її розкриття у 

фінансовій звітності. У відповідності до НП(С)БО 1 «Загальні вимоги до 

фінансової звітності» витрати визначено як «…зменшення економічних вигод у 

вигляді зменшення активів або збільшення зобов’язань, що призводить до 

зменшення власного капіталу (за винятком зменшення капіталу за рахунок його 

вилучення або розподілення власниками)» [5]. 

До витрат, зумовлених зменшенням активів, належать: вартість 

матеріальних цінностей, використаних на виготовлення страв власного 

виробництва; ремонт необоротних активів; витрати на адміністративні та 

соціально-культурні цілі; вартість реалізованих купівельних товарів; залишкова 

вартість ліквідованих (списаних) необоротних матеріальних та нематеріальних 

активів, що стали непридатними для використання; залишкова вартість 

реалізованих основних засобів і нематеріальних активів; вартість списаних 

малоцінних швидкозношуваних предметів, зокрема тих, що стали непридатними 

Витрати 

Фінансовий підхід Ресурсний підхід Обліковий підхід 

Характеризує витрати 

крізь призму спожитих 

ресурсів на виробництво 

готової продукції 

Фактичне здійснення 

виплат, зумовлених 

одержанням доходу 

Зменшення економічних 
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капіталу 

Рис. 3. Трактування витрат за різних підходів 
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для використання; втрати від знецінення запасів; нестачі запасів (сировини, 

напівфабрикатів, страв власного виробництва, купівельних товарів); списання 

сумнівної та безнадійної дебіторської заборгованості, у сумі, що перевищує 

сформований резерв сумнівних боргів; вартість переданих активів на 

безоплатній основі тощо. 

Разом з тим, до витрат, що збільшують зобов’язання, належать 

нарахування: заробітної плати працівникам підприємства; податків, зборів та 

обов’язкових платежів; єдиного соціального внеску на загальнообов’язкове 

державне соціальне страхування; орендної плати, комунальних послуг, витрат 

зв’язку; зобов’язань за послуги сторонніх організацій (юридичні, аудиторські, 

консультаційні, медичні, рекламні); відсотків за фінансовими операціями тощо. 

Критерії визнання витрат у бухгалтерську обліку наведено на рисунку 4. 

 
Джерело: Розроблено автором на основі даних [5, 7] 

 

Рис. 4. Визначення та умови визнання витрат звітного періоду 
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Економічна сутність витрат 

Витрати – це зменшення економічних вигод у вигляді зменшення активів або збільшення 

зобов’язань, що призводить до зменшення власного капіталу (за винятком зменшення капіталу 

за рахунок його вилучення або розподілення власниками) 

1 

Умови визнання витрат звітного періоду 

Витрати звітного періоду визнаються: 

– у результаті зменшення активів або збільшення зобов’язань, що призводить до зменшення власного 

капіталу підприємства за умови, що ці витрати можуть бути достовірно оцінені; 

– шляхом систематичного розподілу вартості активу, який забезпечує одержання економічних вигод 

протягом кількох звітних періодів, між відповідними звітними періодами.  

Витрати визнаються витратами звітного періоду одночасно з визнанням доходу, для отримання якого 

вони здійснені. Витрати, які не можливо прямо пов’язати з доходом певного періоду, відображаються у 

складі того звітного періоду, в якому вони були здійснені 

 

2 

3 

− платежі за договорами комісії, агентськими угодами та іншими аналогічними договорами на 

користь комітента, принципала тощо; 

− попередня (авансова) оплата запасів, робіт, послуг; 

− погашення одержаних позик; 

− інші зменшення активів або збільшення зобов'язань, що не відповідають ознакам, наведеним 

у пункті 6 Національного положення (стандарту) 16 «Витрати»; 

− витрати, які відображаються зменшенням власного капіталу відповідно до Національних 

положень (стандартів) бухгалтерського; 

− балансова вартість валюти 
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Для цілей бухгалтерського обліку та складання фінансової звітності 

доходи і витрати поділяються за видами діяльності, здійснюваними закладом 

ресторанного господарства. При цьому, до основної операційної діяльності 

належать операції, зумовлені виробництвом або реалізацією страв власного 

виробництва (товарів, робіт, послуг), які є головною метою функціонування 

підприємства та забезпечують основну частку його прибутку. Результат основної 

операційної діяльності визначають шляхом порівняння доходів із витратами, 

одержаними внаслідок провадження такої діяльності. 

Доходи основної операційної діяльності складаються із доходів від 

реалізації страв власного виробництва (товарів, робіт, послуг). Водночас до 

витрат, зумовлених здійсненням такої діяльності належать: собівартість 

реалізованих страв власного виробництва (товарів, робіт, послуг), 

адміністративні та збутові витрати. Загальна схема облікового відображення 

визнання доходів та витрат у результаті основної операційної діяльності 

зображена на рисунку 5. 

 

Джерело: Розроблено автором на основі даних [12] 
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Погоджуємось із думкою Панкова В.В. стосовного того, що «… основним 

показником виробничо-торговельної діяльності підприємств ресторанного 

господарства є обсяг товарообороту, який складається із обороту продукції 

власного виробництва і обороту купівельних товарів» [3, с. 97]. Інструкцією про 

облік роздрібного товарообороту і товарних запасів визначено, що 

«…роздрібний товарооборот – це виручка від продажу безпосередньо населенню 

споживчих товарів для особистого споживання як за готівку, так і за 

розрахункові чеки установ банків, через організований споживчий ринок, тобто 

спеціально організовану торгову мережу (магазини, аптеки, палатки, кіоски, 

автозаправні станції, їдальні, кафе, ресторани тощо) усіма діючими 

підприємствами незалежно від відомчої підпорядкованості, форм власності та 

господарювання, а також виручку, одержану через касу неторгових підприємств, 

організацій, установ від продажу безпосередньо населенню товарів власного 

виготовлення, закуплених на стороні або одержаних по бартеру (враховується як 

продаж поза торговою мережею)» [2]. 

Однак у сфері ресторанного господарства продовольча сировина та 

купівельний товар мають не однакове призначення. Звернемося до трактування 

наведених термінів у нормативно-правових актах. Так, під продовольчою 

сировиною розуміють «… продукцію рослинного, тваринного, мінерального, 

синтетичного чи біотехнологічного походження, що використовується для 

виробництва харчових продуктів» [10]. В свою чергу, до купівельних товарів 

належать «… товари, що їх купує суб’єкт господарської діяльності сфери 

ресторанного господарства для подальшого перепродажу споживачам без 

видозмінення (порціювання, нарізання, додаткового оформлення)» [10]. Отже, 

головна відмінна сировини від товарів, що придбані з метою подальшого 

перепродажу, полягає в тому, що останні не приймають безпосередньої участі у 

виробничому процесі, однак включаються до асортиментного переліку 

підприємств ресторанного господарства.  

У дослідних закладах до виробничого процесу належать операції, що 

забезпечують виробництво кулінарної продукції, булочних і борошняних 



TRENDS IN SCIENTIFIC THOUGHT IN ECONOMICS AND MANAGEMENT 

 19 

кондитерських виробів. Таким чином, продукція власного виробництва – це 

готові страви (напівфабрикати), які пройшли повну (часткову) кулінарну 

(первинну) обробку, вироблені із сировини за нормативно-технічною 

документацією, передбаченою для підприємств ресторанного господарства. 

Одним із ключових питань обліково-управлінської діяльності працівників, 

вищої ланки управління, закладів ресторанного господарства є належний процес 

формування цін на страви власного виробництва та товари, які призначені для 

безпосередньої реалізації споживачам. Адже, обґрунтована цінова політика 

підприємств різних видів економічної діяльності, в тому числі у сфері 

ресторанного господарства, надасть можливість ефективно формувати бюджет 

продаж, бюджет виготовлення страв власного виробництва та бюджет 

закупівель, і як наслідок, спрогнозувати достовірний фінансовий результат 

діяльності дослідних підприємницьких структур. 

 

  


